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De ce sa fii prezent?

Una dintre cele mai mari PROVOCARI ale trainerilor neprofesionisti este aceea ci nu
reusesc sa isi prezinte materialul cu impact pentru participanti. Mai mult decat atat, au
un management al emotiilor deficitar si nci nu stiu sa se conecteze cu publicul lor. Nu
mai vorbim despre a crea activitati experientiale in care sa-i implice pe participanti.

S-ar putea sa fi participat macar la un training cu un trainer pasionat si profesionist, un
training la care ai invatat multe. S-ar putea ca acest lucru sa-ti starneasca dorinta de a
creea si tu asemenea experiente pentru altii. Tocmai din acest motiv, credem ca ti-ai
adresat urmatoarele intrebari:

Cum reuseste sa mentina atentia pe toata durata?
Cum a gasit oare toate povestile astea faine?
Oare cum reuseste sa fie atat de natural?

Cum as putea eu ajunge vreodata asa?

De unde sa stiu ce sa includ si ce nu?

Cum imi voi gasi stilul meu propriu?

A venit timpul sa schimbi modul in care faci lucrurile si sa te prezinti cu adevarat
profesionist in fata oamenilor.

De aceea suntem noi aici: sa te ghidam din experienta pe care am acumulat-o in peste
15 ani de activitati educationale, in fata a peste 200.000 oameni (online si offline).

La finalul acestui program vei deveni mai mult decat un Trainer cu diploma. Vei deveni
un Trainer cu abilitati, incredere si cu o tolba plina de resurse.
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Program Experiential dedicat trainerilor
in imobiliare sustinut de echipa
SELLification

Durata: 60 zile

Program Experiential Interactiv care se desfasoara online si offline, destinat
dezvoltarii abilitatilor de prezentare si sustinere curs a trainerilor in imobiliare
APAIR.

Programul se desfasoara prin intermediul platformei Zoom dupa cum urmeaza:

v’ 1 sesiune de workshop de 2 ore / saptamana;
v" Acces la inregistrari pe o perioada nedeterminat3!
v 1 x Mentorare de grup in grupe de 5 - 15 persoane (de doua ori pe lund);

Tn cadrul acestor grupe are loc partea practica si oferirea de feedback din partea
unui trainer profesionist;

v' Mentorare pe tot parcursul programului
v 1 Weekend la finalul programului in care participantii vor sustine activitati
de training Tn sala si vor primi feedback individual.
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Programul Experiential

Am imbinat 5 ELEMENTE CHEIE sub un singur acoperis:

PRINCIPII sanatoase pentru educatia adultilor

ECHILIBRU eficace intre teorie si practica, teorie si joaca,

munca si relaxare

TEMPLATES (sabloane, scuza-ne englezismul) simodele de lucru
EFICIENTE care sareduca timpulde munca, si pe alocuri chiar sa-l
injumatateasca

TEHNOLOGIA si toate acele unelte digitale pe care trainerului le poate
folosi

MISIUNI practice care iti vor folosi in munca de trainer si vor face totul o
joaca in timp

Ce contine programul:

Modulul 1 - Fundamente de Training

>

Care sunt fazele procesului de invatare si cum tinem cont de ele atunci cand lucram
la un curs

Cum invata adultii si care e rolul trainerului

Cum identificam nevoile de invatare si cum tinem cont de ea cand selectam
continutul

Ce template si ce intrebari poti folosi ca sa identifici nevoile de invatare

Pe cine merita sa implici Tn procesul de identificarea nevoilor educationale si cu ce
scop

Cele 5 trepte ale competentelor si cum trecem de la una la cealalta
La ce sa fim atenti cand vine vorba de atitudinea trainerului inca de la inceput

Cum setam obiective de invatare relevante
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>

>

Cum selectam continutul pe baza acestor obiective

Cum facem un concept de curs si o experienta de invatare completa

Modulul 2 - Managementul emotiilor

>

>

Vei intelege motivul stresului tau inainte de sustinerea materialului

Metode concrete prin care sa-ti tii emotiile sub control, pe care si noi le folosim
indiferent ca vorbim in fata camerei sau in fata a mii de participanti

Cum sa te adaptezi oricaror situatii neprevazute
Cum sa treci peste primele 5 minute cu brio
Cum sa ai o atitudine a oamenilor stapani pe sine

Exercitii de minset / energizare / respiratie care te ajuta sa preziti incredere in tine.

Modulul 3 — Conceperea curriculei de curs in functie de nevoile participantilor

>

Vei intelege cum sa-ti gandesti cursul si calatoria prin care iti ghidezi participantii sa
ajunga la obiectivele setate

Vei putea sa creezi un plan de activitati
Activitatile care fac diferenta in atingerea de obiective
Diferenta dintre predare teoretica si crearea unei experiente de invatare

Vei intelege diferenta dintre discutie facilitata, prezentare, storytelling, activitate de
grup, etc.

Modulul 4 - Trainingul experiential si interactiv

>

>

Cum pot transforma cursul meu intr-unul experiential

Cum sa adaug interactivitate si interactiune in cursul meu

Ce inseamna un ritm optim si cum ma asigur ca nu merg prea repede
Cum pot simplifica informatia pentru participanti

Cum mentin echilibrul intre teorie si practica
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Ce sunt activitatile de training si care sunt cele mai utile pentru dezvoltarea de
competente si abilitati

Cum sa dau cursivitate informatiei ca sa nu trec brusc de la un capitol la altul

Elemente captivante de curs (introducerea, activitatile practice, incheierea
trainingului)

Modulul 5 — Presentation Skills

>

iti vei dezvolta abilititile de public speaking impreuna cu campioni si coachi in public

speaking

Vei invata cum sa faci storytelling, adica cum sa spui povestea care emotioneaza
participantii

Vei sti cum sa te vulnerabilizezi prin exemple si povestioare bine alese

Vei putea sa gestionezi participantii dificili, aceia de care fuge orice trainer la inceput
de drum

Vei descoperi elemente de limbajul trupului — cum sa te misti pe scena, ce postura sa
ai, cum sa adopti mersul carismatic,

Vei putea sa adresezi intrebari si sa gestionezi controlul asupra participantilor

Cum sa nu citesti de pe slide-uri (online si offline)

Modulul 6 — Pregatirea materialelor

>

>

Vei intelege cum sa-ti pregatesti materialele ca un trainer profesionist

Care sunt cele mai frecvente greseli in crearea materialelor de suport si cum sa le
evitam

Realizarea prezentarii vizuale in PowerPoint si feedback pe partea vizuala si de
interactivitate — vei putea creea Tn maxim 2 minute prezentarea vizuala cu ajutorul ai

Ce metode poti folosi ca sa creezi slide-uri mai simplu si mai usor de urmarit

Vei putea sa creezi fise de lucru si alte materiale care
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Modulul 7 - Trainingul online
> Vei putea sustine activitati educationale online

> Veiintelege cum stapanesti uneltele digitale — Secretele Zoom, Aplicatii online care
iti fac viata mai usoara ca trainer experiential

> Vei putea sd interactionezi cu participantii si sa creezi activitati experientiale in
mediul online

> Vei deveni stapan pe tine in fata camerei
> Veiintelege procesul dezvoltarii de abilitati si de transmitere de informatii online
Modulul 8 — Modulul practic

La finalul programului educational ne vom intalni LIVE offline in sal3, vei sustine activitati
educationale si vei primi feedback 360.

¢ Vei primi feedback din partea unui trainer profesionist

Vei identifica aspectele de imbunatatit pentru urmatoarele activitati
e Testezi pe un public real

e Primesti feedback si sugestii concrete pe subiectul tau

e Primesti feedback si solutii despre partea vizuala a cursului

e Primesti feedback si propuneri pentru voce si intonatie

« TInveti din experienta celorlalti si aduni bune practici

« Incepi sd observi pe pielea ta cum ajutd unele elemente interactive

o Devii mai constient de aspectele care atrag si care distrag atentia

Ce mai primesti:

Cartea Jocul Vanzarii

Cartea Captiveaza-ti elevii in online mai ceva ca in clasa
Cartea Ghidul Trainerului de TOP

Cartea Jocuri Didactice

P wnNe

JocuL VANZARII U JOCHR GHIDUL TRAINERULUI

MAI CEVA CA IN CLASA! DiDACT']CE DE TOP
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Examenul de certificare ca Formator ANC

Examenul teoretic se va desfasura in weekendul LIVE.

Cei care se incadreaza si sunt eligibili pentru intrarea in examen, vor lua parte la testarea
teoretica a cunostintelor.

Fiecare participant va realiza pe parcursul celor 2 luni:
Se va prezenta portofoliul fiecarui participant:

— Metoda de analiza a nevoii de invatare

— Planul de curs complet cu obiective, teorie, practica, activitati si planificare
— Materiale pentru participanti

— Materiale pentru traineri

— Formular de feedback

Examenul consta intr-un test grila de 18 intrebari cu o singura varianta de raspuns.

Dupa promovarea examenului, vei primi din partea noastra o adeverinta care atesta faptul ca
ai luat parte la programul educational si ca ai promovat examenul in fata comisiei ANC.

Adeverinta este valabila pana cand iti vom Tnmana diploma acreditata Ministerul Muncii
Acte necesare pentru a putea intra in examenul de FORMATOR ANC

e cartea de identitate (copie conform cu originalul)
o certificat de casatorie (daca e cazul)

e certificat de nastere / in cazul schimbarii numelui de familie (copie conform cu
originalul)

e ultimul act de studii: minim studii superioare finalizate cu examen de licenta (copie
conform cu originalul)

e adeverinta de la medicul de familie care atesta ca participantul e apt fizic pentru
acest curs
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n cazul in care nu esti eligibil, vei putea participa in program si iti vei putea dezvolta abilititile
de trainer experiential.

Ce are acest curs diferit fata de altele?

Y

Y

Experienta de a particpa la un curs cu traineri internationali care au sustinut
activitati experientiale n fata a peste 200.000 oameni. Suntem traineri batrani, care
te ghideaza pe tot parcursul programului.

Este un curs experiential, adica nu ti se va preda teorie, ci vei fi implicat intr-o
experienta educationala din care inveti pentru tine si in acelasi timp intelegi impactul
cursurilor interactive pe pielea ta.

Ai contextul necesar sa aplici toti pasii pentru trainingul tau, deci nu vom lucra
,ipotetic” ci foarte ,,hands-on”. Adica tot ce Tnveti poti sa aplici direct pe cursul tau in
cel mai scurt timp posibil.

Primesti toate sabloanele si scurtaturile de care ai nevoie ca la finalul cursului sa ai
produsul gata de livrat: practic vei avea propriul tau curs in format experiential...

... i ai si un curs atractiv DEMO cu care poti atrage primii tai clienti, testat si
Tmbunatatit prin feedback si sugestii aplicabile. Cursul demonstrativ este util atunci
cand sustii interviuri pe joburile de trainer corporate sau colaborator cu firme de
training. E cerut si de clientii care solicita un demo Tnainte de a incepe colaborarea cu

tine.
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Investitia dvs.

Program dedicat trainerilor in imobiliare — 2 luni

¥¢ 1 sesiune saptamanald (2 ore), start pe 29 aprilie 2025, apoi saptamanal, in fiecare
marti, intre ora 08.00-10.00;

Y& 2 sesiuni/luna Mentorare de grup si practica (5 — 15 persoane);
Y& Mentorare pe tot parcursul programului;

¥ 1 Weekend LIVE organizat impreuna cu APAIR la finalul programului, 20-22 iunie
2025;

¥ Certificare FORMATOR acreditat ANC (necesar studii superioare finalizate cu
diploma de licenta);

¥¢ Fiecare participant primeste pachetul de carti: Jocul Vanzarii, Ghidul Trainerului de
TOP, Jocuri Didactice Captiveaza-ti elevii in online mai ceva ca in clasa.

3750 RON+TVA
Reducere 20% pentru membrii APAIR:
3000 RON+TVA

*Programul se deruleaza daca se Tnscriu minim 15 persoane;

Detalii program:

lulian Niculae
Presedinte Comisia de Educatie APAIR

Email:educatie@apair.ro
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Traineri & Mentori

Razvan Curcubata

& Trainer si vorbitor in public profesionist;
@ Acreditat in Analiza Profilului Personal
DISC de catre Thomas Romania;

«# Anul 1in Formare in Analiz3
Tranzactionalg;

@ Experientd de sute de ore de training,
adresate adultilor, tinerilor si copiilor;

@ Practician in Programare Neurolingvistica,
vorbitor in public, public speaking coach;
& Detine expertiza in Storytelling, retorics,
Inteligenta Emotionald, prezentari de IMPACT,
limbajul trupului Tn public speaking,
Improvizatie Teatral3, realizare de prezentari
vizuale;

& Co-autor al cartii ,,Jocul Vanzarii”;

& Co-autor al cartii , Captiveaza-ti elevii in
online mai ceva ca in clasa”;

& Co-autor al cartii ,,JOCURI DIDACTICE”;
& Co-autor al cartii ,,Ghidul Trainerului de
TOP”.

Calin lepure

@ Coordoneaza cel mai mare club de business
networking din Romania: bizz.club;
@ Implicat in cinci afaceri si creator a zeci de
proiecte antreprenoriale;

« Vorbitor in public profesionist si trainer
experimentat in networking, public speaking,
persuasiune si arta influentarii;

& Co-autor al cartii Metoda Active Reviewing —
Un ghid practic pentru traineri si coordonatori
de training, co-autor al cartii Banii muncesc
pentru mine! — Metoda simpla de construire a
sistemului de ,,dresat” bani;

& Co-autor al cartii ,,Jocul Vanzarii”;

& Co-autor al cartii ,, Captiveaza-ti elevii in
online mai ceva ca in clasa”;

@ Co-autor al cartii ,,JOCURI DIDACTICE”;

& Co-autor al cartii ,,Ghidul Trainerului de
TOP”.
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